
AI※でメールの分類や情報抽出を自動化

抽出した情報でマッチング

商談管理機能も搭載

《SES業務向け》AIによる人材マッチング営業支援サービス

• メールの内容に基づいて「案件の要員募集」、「技術者の提案」、「その他」のカテゴ
リに自動的に分類します

• 分類後はカテゴリ毎に重要な項目を自動的に抽出し、DB化します。（情報抽出）

• 案件情報と要員情報をそれぞれリスト化しますので、その後のマッチング作業が容易
になります

• 自動的にマッチングを行い、最適な案件と技術者の組み合わせを提案します

• 抽出した案件、要員をカードで管理、商談として管理が出来ます
• 商談状況の見える化、営業担当の日々の業務をサポートします

est!matchmaker（エスト マッチメーカー）はSES営業を強力にサポートする
業務効率化サービスです。
従来の案件、要員を探す手間がなくなり、本来の営業活動に集中出来ます。
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※ AI：機械学習や自然言語処理を用いています。
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TEL: 03-3342-1088 URL: https://www.tsl.co.jp/

〒160-0023 東京都新宿区西新宿1-21明宝ビル

営業部 佐藤､金野 E-mail: ai-sales@tsl.co.jp
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マッチングした案件、要員について、提案状況のステータス管理ができます。
提案中、面談待ち、結果待ちの状況が一目で分かる為、効率的に営業活動をサポートいたします。
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